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Le réseau Vignerons
Independants de France,

champion
3] vente directe

Une spécialisation des adhérents dans la vente
en bouteilles/BIB/petit vrac.

1 98,6% des adhérents pratiquent la vente en bouteilles/BIB/petit vrac,

1 811% du chiffre d'affaires des adhérents provient de la vente en bouteilles/BIB/petit vrac.

Bouteilles/BIB/petit vrac 98,6 % 811%
Vrac 56,4% 159 %
Vendange fraiche 83 %

¢ ’ ) 30%
Modts 70%
TOTAL 100%

Une stratégie de distribution multicanal
qui fait la part belle a la vente directe.

Vente au domaine 96.1% 212%
Vente sur des salons / foires / marchés 733% 58%
Vente par correspondance / internet 52,1% 34%
Vente aux cafés-hotels-restaurants 829% 6,6%
Vente aux cavistes 782% 8,6%
Vente a la grande distribution 218% 93%
Vente aux négociants, grossistes, cash and carry 64,3% N71%
Autres circuits 43% 35%
TOTAL 100%

Prés de 100% des adhérents ont des relations en direct avec les particuliers:
1 96,1% vendent au domaine et 73,3% sur des salons/foires/marchés.

M Ces 2 circuits captent 27% des volumes totaux de vin vendus en France
par les vignerons.

En revanche, en circuits "longs”, si les relations avec le négoce concernent moins
éﬂ de vignerons (64,3%), elles absorbent 41,7% des volumes vendus en fFrance.
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Délimitation des groupes

Initialement, 4 formats de vente sont recensés dans le réseau Vignerons Indépendants
de France et associables entre eux :

m bouteilles/BIB/petit vrac,
W vrac,®

m vendange fraiche,

m modts.

())Vin vendu en vrac = vin vendu en gros contenants, en citernes, ...
(forme de vente qui s'oppose a la vente en bouteilles, BIB et cubitainer (= petit vrac)).

Le schéma ci-dessous récapitule les configurations
de production les plus courantes dans le réseau.

% bouteilles
0,2%)

Spécialistes bouteilles (269%)
Spécialistes vrac_
Equilibrés vrac / bout_

Rubrique "Autres" : Elles compile toutes les autres
associations possibles de formats de vente,
individuellement marginales dans notre réseau (exemple :
bouteilles+modts, vrac+vendange fraiche, ....).

Notion de spécialisation : Un vigneron est spécialisé
dans une activité lorsqu'il vend 60% et plus de sa récolte
sur cette activité. Par défaut, la notion d'équilibre se situe
450% + ou - 10 points.

Exemple de lecture : 40,2% des exploitations vignerons
indépendants ne vendent qu'en bouteilles.
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Indépendants
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Sur I'ensemble des groupes et sous-groupes reflétant la totalité du mouvement
Vignerons Indépendants de France, seuls 4 sont retenus car significatifs en nombre
d'exploitations (totalisent 95,3% des adhérents) :

M [es 100% bouteilles (40,2% des adhérents),
W les mixtes spécialistes de la bouteille (26,9%),
W les mixtes spécialistes du vrac (16,3%),

m les mixtes équilibrés vrac / bouteilles (119%).

Les premiéres tendances observées

m La surface en ha de vignes plantées (et donc en corrélation la récolte), sont d'autant
plus réduites que I'exploitation est spécialisée sur le format "bouteilles”:
on passe en effet de 30 ha en moyenne sur les exploitations "mixtes spécialisées vrac”
a 15,7 ha pour les exploitations "100% bouteilles".
A l'inverse le chiffre d'affaires a I'nectolitre augmente, avec un seuil moyen maximal
de 485 €/hl pour les"100% bouteilles”.
Ces résultats illustrent bien la stratégie "volume" des producteurs de vrac.

W En comparaison avec les données moyennes sur le réseau Vignerons Indépendants,
on constate que:

e le bio (exploitations certifiées agriculture biologigue ou en conversion)
est plus prégnant chez "les 100% bouteilles" (34,3% des exploitations du groupe
contre 10,7% chez "les mixtes spécialisés vrac"),

e la présence a l'export est plus importante chez les spécialistes bouteilles
(autour de 72% chez "les mixtes spécialisés bouteilles” et "les 100% bouteilles”
contre en moyenne 50% pour les 2 autres groupes),

e la production AOC est présente de facon comparable sur tous les groupes,
a l'inverse de la production de vins avec IGP qui concerne plutot les exploitations
"mixtes spécialisées en vrac" (539% exploitations productrices d'IGP

é‘ sur ce groupe contre autour de 40% sur les autres groupes).

@,
‘ Vignerons Indépendants de France - Péle Développement des entreprises
4, Place Félix Eboué - 75583 Paris Cedex 12

vigneron tél:+33(0)153 020510 - fax: +33(0)153 02 0511
EELUEER]  www.vigneron-independant.com

SIRET: 419 902 887 00027 - ILLUSTRATIONS © LAURENT LOLMEDE



