SEDUIRE LE DISTRIBUTEUR OU LE CONSOMMATEUR POUR QU'IL ACHETE.
LA FICHE DE PRESENTATION C'EST LE RESUME DE VOTRE ARGUMENTAIRE

ne fiche
présentation d'un Vin » _
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L'objectif d'une fiche de présentation d'un vin est de séduire le distributeur
ou le consommateur pour qu'il achete. C'est le résumeé de votre argumentaire.

La fiche commence par présenter les caractéristiques de dégustations et
organoleptiques du vin. Elle entre ensuite dans les détails du vin et de I'exploitation.

Dans une fiche concernant le vin:
de présentation = Une photo de la bouteille et la contre-étiquette

;. L |
les éléments - U

. e cépage
essentiels sont :

M La dénomination du vin, la région

m La description du terroir
A RETENIR: S
M Le millésime

I Les caractéristiques

W 'analyse organoleptique
de la bouteille Y g ptig

M La méthode de vinification

1" Le processus de vinification .
m Le mode de macération

“ Les distinctions M Le mode de fermentation

I Les caractéristiques gustatives I Les médailles ou récompenses gagnées
(indiquer les références du concours)

W Les associations mets et vins
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RESUME :
3 types d'informations

W Descriptives pour identifier le
vin (appellations, cépages, etc.)

I Valorisantes pour se démarquer
de ses concurrents (médailles,
références, etc.)

m Spécifiques pour faire de votre
vin, un produit unique
(caractéristiques gustatives)

Une présentation claire et
structurée facilitera la circulation
de I'information concernant
votre vin au sein de la structure
de la Grande Distribution

et facilitera ainsi le processus

de décision d'achat

REDIGER UNE FICHE DE PRESENTATION D'UN VIN

Les informations
administratives

Les informations
descriptives du
domaine

Le mode de

fabrication

Les conditions
de livraison

Les
récompenses

Concernant le domaine :
= Le nom du domaine et de I'exploitant

W Ladresse

W Le téléphone

1 L'adresse électronique et/ou le site Internet
I Les horaires d'ouverture

m Le nombre d'hectares

W Le nombre de bouteilles produites

I 'age moyen des vignes

M La densité pied/hectare

m La nature du sol et I'exposition des vignes
I La période et le mode de vendange

W Les personnes clefs du domaine
- Le Propriétaire
- L'cenologue / Le maitre de chais

Concernant le mode de livraison:
M Le nombre de bouteilles par carton
I Le type de palette utilisé

W Le nombre de cartons par couche palette,
nombre de bouteilles par couches

I Le nombre de couches par palette, nombre
de bouteilles par palette

Tous ces éléments doivent étre le plus factuels
et techniques possibles

A la fin de la fiche, ajoutez des commentaires
de guides ou d'articles de presse.

L'acheteur doit pouvoir commander
directement a partir des informations
présentes sur la fiche.





